
O B I E T T I V I  D E L  C O R S O

Oggi il mondo delle fondazioni filantropiche
internazionali è in profonda trasformazione: sta mutando
il loro ruolo di intermediazione con i beneficiari così come
cambiano le modalità di finanziamento che vengono
orientate non solo alla copertura di singoli progetti ma al
sostegno delle organizzazioni.

Comprendere la direzione che sta prendendo la
filantropia istituzionale internazionale è fondamentale
per prendere decisioni su come attuare una strategia di
fundraising che vada oltre i confini nazionali e individuare
nuovi donors e nuovi partner con cui costruire processi di
sostenibilità economica duraturi.

È il corso che fa per te se:
Il corso è pensato per chi conosce i principi e le tecniche
di base del fundraising e desidera approfondire il
funzionamento delle fondazioni grant making
internazionali, ampliando il proprio raggio d’azione a livello
europeo e statunitense.

Al termine di questo corso:
🎯  Riuscirai ad identificare le fondazioni internazionali che
finanziano progetti in Italia
🎯  Conoscerai i pre-requisiti di carattere fiscale per
ricevere finanziamenti dalle fondazioni americane e come
poter ottenere i requisiti dall’Italia
🎯  Avrai alcuni strumenti operativi per il fundraising
internazionale: prospect e letter of inquiry
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Sai che puoi richiedere contributi anche a
fondazioni non italiane?
Il corso aiuta i fundraiser a guardare oltre i
confini, a individuare e saper cogliere le
opportunità offerte a livello internazionale per il
finanziamento di progetti dal forte valore sociale
aggiunto.

Docente Università di Bologna -
Direttrice Fondazione 

De Gasperi

MARTINA BACIGALUPI

D O C E N T E

International Fundraising
Consultant

ENRICA ZAMPARINI

T E S T I M O N I A N Z A



V E N E R D Ì  2 2  M A G G I O  2 0 2 6  |  O R E  9 . 3 0  -  1 7 . 0 0

P R O G R A M M A  E  C O N T E N U T I

9 . 3 0 -  1 7 . 0 0

O P E N  B A D G E

Al termine del corso otterrai un Open Badge e Attestato di partecipazione.
Un certificato da sfoggiare nel tuo CV e su LinkedIn!

Introduzione

✅ I nuovi scenari della filantropia internazionale

✅  Il mondo delle fondazioni filantropiche: i processi di
grantmaking in Europa

✅  Come si identificano le fondazioni internazionali che
finanziano progetti in Italia:
– Analisi dei progetti e delle Organizzazioni che le Fondazioni
hanno sostenuto
– Mappatura dell’ambito tematico e geografico di intervento

🎤  Testimonianza di Enrica Zamparini, International
Fundraising Consultant, che terrà un focus sui trend
emergenti e sulle peculiarità della filantropia in Asia e
Sud America, con uno sguardo concreto e strategico
alle dinamiche che caratterizzano la filantropia
internazionale in questi contesti.

✅  Strumenti operativi per il fundraising internazionale:
database, prospect e “letter of inquiry”.

Conclusioni
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