
O B I E T T I V I  D E L  C O R S O

La propensione dei donatori verso il lascito solidale

cresce; ma noi siamo pronti a gestire questa tecnica di

fundraising così importante e allo stesso tempo

‘delicata’?

Il corso illustra i passi operativi necessari per ideare e

pianificare una campagna lasciti di successo. Si

analizzeranno le strategie di comunicazione più

frequentemente utilizzate, gli strumenti e le tecniche di

fundraising più efficaci, le precondizioni necessarie.

LASCITI

C A L E N D A R I O
D I D A T T I C O

1 8  s e t t e m b r e  2 0 2 5
o r e  9 . 3 0 - 1 8 : 0 0

Chi ha detto che le piccole organizzazioni non
possono avviare una campagna lasciti?

S E D E  L E Z I O N I
Bologna c/o la sede di
Uniser Mura di Porta
Galliera, 1/2A

D O C E N T E

Marketing e 
Fundraising Consultant

CRISTINA DELICATO

È  I L  C O R S O  C H E  F A  P E R  T E  S E :

Ti occupi di raccolta fondi per un’organizzazione non profit

e vuoi potenziare la relazione con i tuoi sostenitori

Sei un dirigente o un operatore di un’organizzazione non

profit

Hai già le basi del fundraising e sei interessato ad

approfondire lo strumento dei lasciti testamentari

Sei un commercialista o un notaio che vuole approfondire il

tema dal punto di vista del fundraising

A L  T E R M I N E  D I  Q U E S T O  C O R S O :

🎯 Conoscerai i trend evolutivi a livello nazionale ed

internazionale del settore e le potenzialità per la tua

organizzazione

🎯 Avrai le competenze operative per impostare una

campagna lasciti

Notaia, Consigliere
nazionale Associazione
Italiana Notai Cattolici e
Consulente della Segreteria
Generale della CEI.

ELISABETTA CARBONARI

F A C U L T Y

Anche le realtà più piccole possono ottenere grandi risultati
con una strategia ben progettata. Questo corso ti guiderà
passo dopo passo nel mondo dei lasciti testamentari,
insegnandoti come sensibilizzare i donatori, costruire
fiducia e creare una campagna efficace e sostenibile.



1 6 . 4 5  -  1 7 . 0 0 Conclusioni e consegna attestati

9 : 3 0 – 1 0 : 0 0 Presentazione corso e partecipanti

1 0 : 0 0 - 1 2 : 3 0 I lasciti come strumento strategico nella raccolta fondi

1 2 : 3 0 - 1 2 : 4 5 Pausa caffè

1 2 : 4 5 - 1 3 : 4 5 Gli elementi giuridici: cosa c’è sa sapere? 

🎤 Q&A a cura della notaia Dott.ssa Elisabetta Carbonari
(in collegamento da remoto)

1 3 : 4 5 - 1 4 : 4 5 Pausa pranzo

1 4 : 4 5 - 1 7 : 4 5 Come costruire una campagna lasciti efficace

P R O G R A M M A  E  C O N T E N U T I
1 8  S E T T E M B R E  2 0 2 5  |  O R E  9 : 3 0 - 1 8 : 0 0

O P E N  B A D G E
Partecipando a questo corso sarà possibile ottenere un OPEN
BADGE, una certificazione digitale di conoscenze, abilità e
competenze acquisite, facile da condividere e da includere nel
proprio curriculum.
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